
SoftDoit, la primera consultora digital
de software para empresas

Revolucionando la consultoría digital B2B

SoftDoit es la primera consultora digital en España de software empresarial. Nuestro objetivo es
ayudar a las compañías a encontrar su programa de gestión ideal, poniéndolas en contacto con
aquellos fabricantes y distribuidores de soluciones informáticas que realmente se adaptan a la
perfección a sus necesidades.

Basamos nuestro servicio en cinco pilares fundamentales: es rápido, sencillo, personalizado,
neutral y gratuito para todos nuestros usuarios.

De start-up a empresa de referencia

SoftDoit se creó en 2012 entre Barcelona y Cantabria de la mano de los emprendedores Lluís
Soler Gomis y Eduardo Salado Morales, que fundaron un modelo de negocio inexistente hasta
ese momento en el país.

Todo comenzó con una pequeña sede en la ciudad de Barcelona y otra en la localidad cántabra
de Solares. Pero nuestro constante crecimiento y consolidación nos ha convertido no solo en la
primera consultora digital de software empresarial, sino en el referente en España para esta
actividad.

Gracias a nuestra eficacia y compromiso, más de 130.000 compañías ya han probado con éxito
nuestra plataforma online, y contamos con más de 700 proveedores de software en nuestra
cartera de clientes.

Solo en 2019, registramos más de 14.500 nuevos usuarios (un 400% más que el año anterior) y
generamos un volumen de negocio demás de 10 millones de euros a nuestros proveedores.

Como señala Lluís Soler Gomis, CEO y socio co-fundador de SoftDoit, ”nuestra eficacia ha
permitido ahorrar millones de euros al año al tejido empresarial del país, evitando costosos
procesos de selección y errores de implantación”.

Los reportajes, informes y estudios que realizamos sobre software de gestión e innovación son,
además, de gran valor entre los expertos del sector.
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Consultoría digital 4.0

SoftDoit ha revolucionado el concepto de consultoría digital B2B apostando por un proceso
100% online que integra las últimas tecnologías para afianzar nuestra efectividad, superando de
esta forma al estanco sector consultor tradicional, muy alejado de las innovaciones propias de la
actual transformación digital.

Nuestra plataforma de consultoría ofrece un servicio simple e intuitivo al usuario al mismo
tiempo que incorpora sistemas de big data ymachine learning. Gracias a estos algoritmos,
aumentamos el porcentaje de efectividad y alcanzamos la excelencia en resultados.

“En SoftDoit hemos desarrollado desde cero una tecnología en constante evolución para
parametrizar las soluciones de software existentes en base a multitud de variables. Analizamos un
gran volumen de datos históricos procedentes de las consultas a nuestro sistema para detectar
patrones y buenas prácticas”, explica Eduardo Salado Morales, CIO y socio co-fundador de
SoftDoit.

Por otra parte, detrás de esta tecnología se encuentra un equipo humano altamente cualificado,
que acompaña a las empresas durante todo el proceso de selección e implantación de software,
asesorando de manera personalizada.

Posicionamiento internacional

SoftDoit ya se ha lanzado al mercado internacional con vistas a ser referente en consultoría
digital de software para empresas no solo en España, sino más allá de nuestras fronteras.

Nuestra plataforma ya se encuentra operativa con gran éxito en Italia, y estamos también
presentes en Francia, Reino Unido, Alemania, Polonia y México. La finalidad es continuar
creciendo tanto en Europa como en América Latina.

Lluís Soler Gomis, CEO y socio co-fundador de SoftDoit (Barcelona).

Su carrera empresarial abarca la creación de diversas empresas y sociedades, siempre enfocadas en el

mundo de las tecnologías, los negocios B2B y el eBusiness. Aporta su enérgica lucha por crear una gran

compañía y sus habilidades para la comercialización, el trato humano y el marketing directo.

Eduardo Salado Morales. CIO y socio co-fundador de SoftDoit (Cantabria).

Desarrollador y emprendedor online. Centrado en aportar valor al usuario construyendo la tecnología en la

que se basa nuestra plataforma, especializado también en SEO, marketing digital y growth hacking.

Defensor del trabajo remoto y las empresas distribuidas.


